
 

Day 3 
 

 
 
Cold Calling without a plan is like taking over the controls of a 747 without 
training 
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What do we know about the buyer? 
 
 
How do I make myself worth their _________________? 
   

 
 Crawl Walk Run Training Series:  Page 51 

 



 
 
 
Features do not sell.  _________________ sell. 
 
 
What are some benefits of Radio Advertising? 
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You are asking for the price of a _________________ 
 
Everyone you sell to answers to someone 
 
How do you make them look ____________ ? 
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How are you going to break though? 
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You need a plan after ____________________________ 
 
 

 
   

 
 Crawl Walk Run Training Series:  Page 55 

 



Call at _______________________ 
 

 
 
Leave an idea on their Voice Mail! 
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eMail at 5:15AM 
 

 
 
You need to get your email READ 
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Better Emails: 

 

 

Get personal 

Keep it short and sweet 

Use verbs 

De Spam your vocabulary (free, easy, buy, sell, call, CAPS, !!!..) 

Use connections 

Ask a genuine question 

 

Look at emails that actually drew YOU in. 

 

Check your spam filter to see what NOT to do. 
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Add a Video! 
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Dont follow up… follow _____________________________ 
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Always record what’s ________________________________ 
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Be Professional.  Inspire ________________________________ 
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Things not to say: 
 
___________ __________ ____________? 
 
What’s Your ________________________? 
 
How do you ________________ about Radio? 
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An ___________________ Speech must be _____________. 
 
 
An elevator speech should be ______________ seconds long. 
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Cold Call Script that works at least 57% of the time: 
 
Hi this is Chris from the radio stations. 
 
We have 5 great adult radio stations in this area which means we have 
the biggest mouth in town. 
 
 
We’ve been broadcasting for 40 years which means if you are not using 
us for marketing, someone you know is. 
 
 
I need a favor…  will you tune to 104.5 and just listen to that for the next 
48 hours?  Would you do that for me?  Please? 
 
 
When that’s over I want to come see you and I guarantee I won’t take 
more than 90 seconds!  Can I do that? 
 
When calling… SMILE!!!! 
   

 
 Crawl Walk Run Training Series:  Page 65 

 



Fast CNA: 
 
Hi I’m Chris (start the stopwatch) and as I said I just need 90 seconds. 
I’ve done some preliminary research on your business and I think by 
working together we can both put a few coins in our pockets.  There is 
however some specific knowledge I need: 
 
1)  Who has the customers that you want right now? 
 
2)  What is it you offer that your competitors can’t or won’t? 
 
3)  What is the single largest misconception about your business that 
drives you crazy? 
 
4)  If my crack savvy motivated staff of highly trained professionals can 
come up with an idea that works, can I come back? 
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Guarantee: 
 
 

I won’t waste your time 
 

I won’t waste your money 
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Do the homework: 
 

Total Income for Kingman = $581,091,138.00 
 
 

$16.13 per week per person 
Food Away from Home 4.01% = $23,824,736 
 

 
 
Never read your data to them!!!!!! 
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