
Day 6 
Presenting an Annual Contract 

 

 
“If I'd just tried for them dinky singles I could've batted 
around .600.” 
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Where do ideas come from? 
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Find the Story 
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Understand the business 
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Map the Competition:  Google Maps 
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Positioning Statement 
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You earn the right to ask with the ideas you come up with 

 

Your radio station is not special 

You can be bought around 

If you sell Package or Rate, you are a peddler 

Prospects are not doing THEIR Homework 

You need to be a trusted resource 
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Ideas must be presented  
Face to Face 
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 Crawl Walk Run Training Series:  Page 94 

 



The magic number is ____________________ 
 
 
 

CNAs per week 
 

Closing Calls per week 
 

Spec Spots per Closing Call 
 

___________% Closing Ratio 
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